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Interaktywna Sprzedaż

 Wsparcie komunikacji pomiędzy Sprzedawcą a Klientem

 Zwiększenie zaufania Klienta do Sprzedawcy

 Zwiększenie koszyka zakupów

 Wsparcie dla regulacji prawnych

IS
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Asystent Sprzedawcy

 Odciążenie Sprzedawców w zakres obsługi klienta

 Możliwość prezentacji pełnej oferty

 Zwiększanie koszyka zakupów

 Wsparcie regulacji prawnych

AS
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Zakres funkcjonalny

 Wyświetlanie paragonu

 Reguły Crosslingowe

 Ankieta na zakończenie transakcji

 Informacje dodatkowe dla towarów

• Zakup produktów powiązanych

• Modyfikacja podjętych decyzji 

zakupowych

• Zachęcenie do kolejnej wizyty w 

punkcie sprzedaży

• Kod towaru

• Kod towaru i ilość

• Asortyment

• System lojalnościowy

IS
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upsello w działaniu
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Dlaczego upsello?

 Rozwiązanie otwarte – możliwość dynamicznego dodawania nowych modułów, 

funkcjonalności

 Ograniczenie kosztów nośników tradycyjnych takich jak ulotki, plakaty

 Przeniesienie do Tradycyjnego Punktu Sprzedaży „przyzwyczajeń klientów” 

wyniesionych z Internetu


